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EXTREM TEKNOLOGI

Nammo är en världsledande leverantör av ammunition,
raketkomponenter och avveckling av ammunition. Vi har
en ledande marknadsposition inom vårt teknologiområde.

SKAPAD AV ENGAGERADE  MÄNNISKOR

www.nammo.com

Från raketmotorteknologi till kompositflaska.

M72, Pansarvärnsvapnet som gav spin-off till
avancerad aluminiumindustri.

Avveckling av omodern ammunition med 95 %
återvinning till civila produkter.
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För mobila observationsteam i interna-
tionella insatser är en fungerande kom-
munikation med hemmabasen och en 
sambandsutrustning anpassad för miljö, 
fordon och situation en nödvändighet. I 
Afghanistan är fordonen utrustade med 
kortvågsradio, som förmedlar både tal- 
och datatrafi k, utöver VHF och UHF-
stationer samt satellit telefon.

– Kortvåg går att använda på långa av-
stånd och i bergig terräng. Du är dessut-
om oberoende av andra tekniska system, 
som GSM/Satellitkommunikation. Du 
har kontroll över ditt medium, vilket 
inte alltid är fallet med satellitkommu-
nikation, där en stormakt kan stänga 
ner systemet av olika taktiska skäl, be-
rättar Lars Pettersson, vd på Teleanalys. 

Han och företagets Senior Advisor, 
Jan G. Linder, beskriver Teleanalys som 
det lilla företaget med de stora resur-
serna. Med endast tio anställda kan de 
hantera relativt stora projekt med korta 
ledtider från huvudkunden Försvars-
makten. Detta är möjligt genom ett 
stort nätverk av samarbetspartners. De 
engagerar lämpliga resurser och kompe-
tenser beroende på det specifi ka projek-
tets behov. En annan viktig faktor är en 
fi nansiellt stark, engagerad och uthållig 
ägare.

– En liten basorganisation gör fram-
tagningen både kostnadseff ektiv och 
snabb. Om möjligt utnyttjas civil tek-
nik som anpassas till kundens tuff a, 
specifi ka krav. På det sättet behöver vi 
inte uppfi nna funktionen eller elektro-
niken bakom. Med över 50 års erfaren-
het fi nns en stor kunskap om de miljöer 
företagets kommunikationslösningar 
kommer att användas i, såväl under som 
över vattenytan, samt på land. Genom 
att ha installerat radioutrustning på 
plats, senast i Afghanistan, fi nns värde-
full kunskap om hur materielen hante-
ras av användarna. Vi pratar med dem 
som använder materielen och får då 
information som vi tar med oss hem 
till vår kunskapsbank. Ingen utrustning 
blir bättre än det omdöme den får av 
användaren. 

Teleanalys arbetar efter fi losofi n att
det är det enkla som är det svåra. Det är
inte minst viktigt då utrustningen skall
handhas under pressade situationer. 

– Det handlar om hur en människa
fungerar i stressade situationer. Utrust-
ningen måste därför kunna användas
intuitivt. Att man vrider en ratt medurs
för att öka volymen, är något alla gör
naturligt, säger Lars Pettersson.

Det lilla företaget med de stora resurserna
Teleanalys levererar effek-
tiva sambandslösningar 
för svåra miljöer genom 
att utnyttja civil teknik som 
anpassas, förpackas och 
installeras enligt kundens 
behov. 50 års erfarenhet 
kryddat med stor teknisk 
kompetens, fl exibel projekt-
organisation samt en stark 
ägare ger dagens Teleana-
lys.

www.teleanalys.se
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Det handlar om hur 
en människa fungerar 
i stressade situationer. 
Utrustningen måste 
därför kunna 
användas intuitivt.

Om Teleanalys

Teleanalys har anor från 1940-
talet och har haft  Försvaret 
som huvudkund från starten. 
Verksamheten handlar till 
största delen om projektupp-
drag för radio- och talkom-
munikation. Företaget har tio 
anställda och omsatt e 2007 
28 miljoner kronor. Ägare är 
Jensen Invest AB.

Jan G. Linder och Lars Pett ersson, Teleanalys.


